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Modulo 2
Instagram

Como configurar el perfil de Instagram
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ANGELA ROLDAN
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En Instagram aun con el perfil de empresa solo

tenemos un enlace para poder compartir en nuestra
biografia ya que en los posts los enlaces no son
clicables . En el caso de las cuentas con mas de
10mil seguidores pueden agregar enlaces en las
historias, pero, para el resto de cuentas hay que
limitarse a un solo enlace.
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Ahora bien, imagina que este enlace a su vez se
convierte en multiples dejando al usuario que
pueda elegir y visitar la pagina con el contenido de
mayor interes.




Crea una pagina con multiples enlaces para tu Instagram

e Crea tu cuenta gratuita en https://linktr.ee/ haciendo login con tu cuenta de Instagram
e Define el nombre y agrega tu email

L% linktree

Registrese para su cuenta de Linktree

Correo electronico

Por favor introduzca una direccion de corren eléctronico

Mombre de usuario

por favor, ingrese un nombre de usuario

Contrasena

porfavor ingrese una contrasena

repite la contrasena



e Selecciona el plan gratuito

e Haz clic en agregar nuevo enlace y pon el titulo (texto que veran tus seguidores de Instagram) y

Gratis

Todo lo basico, por el

tiempo que quieras.

0
USD / mes

Su plan actual

Gratis incluye todas las

el enlace de destino

PRO

Para usuarios que desean
que sus enlaces trabajen

mas

6
USD / mes

Facebook

hitps://www.facebook.com/angelaroldan.s/
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e Por ultimo, copia el enlace final de Linktree y ponlo en tu biografia de Instagram (ve a editar el perfil)

Mi Linktree: https://linktree/angelaroldan
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COMO CREARTUTIENDAEN
INSTAGRAM

Te ensenare el paso a paso, para que puedas configurar tu
tienda en Instagram, esto facilitara la compra de tu cliente
potencial.

En este punto es recomendable tener una pagina web para
permitir la conexion del catalogo mucho mas facil y rapido.

Al momento del cliente tomar la decision de compra le dara
click en el producto seleccionado del catalogo,
automaticamente lo llevara a la pagina web y el cliente podra
realizar su pago.

Vamos a ver como se hace.




You
{ube

Como conseguir mas
seguidores, visualizaciones
y monetizacion en

YouTube
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Te voy a compartir la forma
mas facil y rapida de
conseguir mas seguidores,
visualizaciones y alcanzar la
monetizacion de tu canal.




Promociona tu canal y tus videos, desde tu perfil de
Facebook, tal vez te parecera loco, pero es una
forma rapida de incrementar las visualizaciones de
tu video, ademas por medio de una pauta
publicitaria podras no solo aumentar las
visualizaciones, también se reflejara en los
seguidores nuevos y te permitira monetizar tu
canal de YouTube en un tiempo corto.

Te aconsejo Invertir en publicidad paga de
Facebook entre unos $400.000 a $S600.000
mensuales y la monetizacion de tu canal podra ser
real en unos 3 a 4 meses.

Ojo: La pauta publicitaria debera ser constante y
sin pausa, variar los videos y preferiblemente que
se tengan activas de 2 a 3 pautar publicitarias a la
semana.




GENERA VENTAS Y FIDELIZA TUS
CLIENTES

S

il es el Whatsapp, y
a conseguir clientes

trabajar mucho mas

nuestra disposicion,

la facilidad de crear
chat de Whatsapp para
en nuestros servicios o



@ APRENDE A USAR HERRAMIENTAS DE
WHATSAPP

En este punto, aprenderemos a usar las herramientas de |

Whatsapp, con las que podemos crear todo un ecosistema de
ventas para nuestro negocio.

e Catalogos de Whatsapp.
e Respuestas automaticas
e Respuestas Rapidas

e Generador de enlaces

e Remarketing

Veremos la forma correcta de abarcar un cliente y como hacerle
tomar una desicion de compra mucho mas rapida.
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La importancia de usar marketplace de Facebook, sus beneficios y como se hace:

Es un destino conveniente para descubrir, comprar y vender elementos con
personas de tu comunidad. Marketplace hara que sea mas sencillo encontrar nuevas
cosas que amaras, y también encontrar un nuevo hogar para las cosas de las que

estas dispuesto a desprenderte.

Para utilizar Marketplace, los usuarios (Compradores) solo
deben pulsar el botdn desde la aplicacion movil de Facebook y
podran buscar v filtrar resultados segun las distintas categorias,

precios y ubicacion.




Para vender por medio de
Marketplace debemos contar con
fotografias (Varias, ya que Facebook
no nos deja repetir imagenes),
descripciones sobre el producto y
precio de venta.
Luego nuestro articulo entrard en
revision y una vez se acepte nuestra
publicacion, comenzaremos a vender.
Por medio de mensajes cerraremos
» ventas. También tenemos la opcidn
de realizar anuncios dirigidos a
Marketplace para aumenta la
visualizacion de nuestra publicacion.
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